Mijn Missie


Wie ik ben is …
· Waar ik voor opgeleid ben is …

· De meeste geloofwaardigheid heb ik in …

· De meeste ervaring heb ik in …
· Wat mij elke dag nieuwe energie geeft is …
· Dingen die anderen waarderen in mij zijn …
Waar ik voor sta is …
· Mijn missie is …

Waar ik voor ga is …
· Het doel dat ik daadwerkelijk wil bereiken binnen 1 tot 3 jaar is …

· Ik maak dit concreet en tastbaar door… 


Ik deel de markt met …

· Mijn (nieuwe) categorie is …

· De tien belangrijkste concurrenten in mijn categorie zijn …
1. …

2. …

3. …

4. …

5. …

6. …

7. …

8. …

9. …

10. …

· De drie concurrenten die ik ‘dagelijks’ tegenkom zijn …  
· De drie aandachtspunten om hoger op de klantlijst te komen dan zij zijn  …
1. …

2. …

3. …

Wat mijn aanbod of dienst radicaal onderscheidend maakt, is…
· Mijn aanbod is de enige categorie die voordeel 
· Met mijn dienst ben ik de enige beroep die voordeel
· Voor ... 
· In ... 
· Omdat ....
· Vanwege .... 


Wat ik kan toevoegen of weglaten …

· Bestaande aanbod elementen die mijn radicaal onderscheid ondermijnen zijn:
1. …

2. …

3. …

· Nieuwe aanbod elementen die mijn radicaal onderscheid versterken zijn:
1. …

2. …

3. …
· Mijn lijstje met  alle op één lijn liggende aanbod of dienst elementen is:
1. ….
2. …
3. …
4. …
5. …                                                                          
                                                                              

Mijn vrienden zijn …
· De volgende partijen maken deel uit van mijn business community:
1. …
2. …
3. …
4. …
5. …
· Zij hebben de volgende belangen bij mijn business:
1. …

2. …

3. …

4. …

5. …

· Zij dragen bij aan mijn business door:
1. …
2. …

3. …

4. …

5. …
· Ze profiteren van mijn business door:
1. …

2. …

3. …

4. …

5. …
De trends waarvan ik profiteer zijn …
· De drie belangrijkste trends die mijn kans op succes vergroten zijn:
1. …

2. …

3. …

Hoe ik heet is …
· Mijn naam is …
Hoe ik mijzelf uitleg is …
· Mijn trueline is …
· Mijn tagline is …

Hoe mensen bij mij betrokken raken …
· Mijn doelgroeppersonen zijn …

· De (online) netwerken waar ze zich onderling verbinden zijn …
· Ik ben belangrijk voor ze omdat …
· Wat mijn aanbod met ze doet is …
· Wanneer ze mij nodig hebben is …
· De media die zij gebruiken om te communiceren zijn …
· De concepten en tools die ik gebruik zijn …
· Ze verbinden zich met mij door …
· Ze waarderen mijn aanbieding omdat …
· Ze raken er mee vertrouwd door …
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